
 

 

Account Manager 

Over het bedrijf 

We stellen je graag een ambitieuze West-Vlaamse scale-up met een Microsoft First Strategie voor. 

Hun missie? Laagdrempelige digitalisatie voor toonaangevende West-Vlaamse bedrijven. Kan de 

technologie in de Microsoft-stack helpen om een oplossing te bouwen? Dan gaan ze ervoor zonder 

blind te zijn voor alternatieven. Dit kan software op maat zijn of het configureren van oplossingen op 

basis van bestaande bouwstenen. Ook hybride scenario’s worden door dit team uitgewerkt.  

Vanuit hun Microsoft-first, remote-first & people-first strategie willen ze het leven van iedereen 

makkelijker en efficiënter maken met hun expertises: Back-end (.NET), Front-end (Blazor & Angular), 

Low-coding (Power Apps), Microsoft Azure. 

 

Over de rol 

• Daar deze scale-up onderdeel is van een grotere cluster, kan je de markt benaderen en managen 

vanuit de scale-up of op cluster niveau. Je klanten en prospecten zijn steeds lokale West- en Oost-

Vlaamse ondernemingen.  

• Het bedrijf is een full Microsoft Partner en profileert zich als de Full Microsoft Partner om de hoek 

(App, Security, Data, Low-code, Cloud, Integratie). Je kan als sales dus rekenen op de expertise 

van een team. Zo is er een Azure MVP aanwezig; hét kwaliteitslabel binnen het Microsoft eco 

syteem.  

• Je ben  je verantwoordelijk voor het opbouwen van duurzame relaties met bestaande klanten én 

het aangaan van relaties met nieuwe klanten. Daarnaast ben je een Account Manager die new-

business weet te genereren en heldere sales-targets succesvol kan converteren bij onze klanten. 

 

Over jou 

• Je hebt een aantal jaren ervaring als sales in een B2B omgeving binnen de ICT sector; 

• Je hebt saleservaring in de regio Oost- en West-Vlaanderen; 

• Je bent een ondernemende persoonlijkheid; 

• Je bent graag onder de mensen en je houdt van netwerken en relaties onderhouden 

• Je werkt samen met een team van consultants een oplossing en een commercieel voorstel uit. 

• Je haalt klanten over de streep door je niet overtuigingskracht. Je bent resultaatgericht zonder 

daarbij de kwaliteit uit het oog te verliezen.  

 

Interesse? 

Zoek je een uitvalsbasis dicht bij huis zonder ellenlange files en ochtendspitsen, maar 

een trendy werkplek in het hart van West-Vlaanderen? Werk je graag in een innovatieve omgeving 

met de voordelen van een grote organisatie, gecombineerd met de vrijheid en dynamiek van een 

scale-up? Laat het ons weten. Boek een check-in call of stuur ons een e-mail. Wij delen je meer info 

over het bedrijf en de context. 

https://www.aleaconnect.com/contact

